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Salgschef for Varebiler /
Erhvervskgretgjer sgges til Toyota
og Renault hos Krogsgaard-
Jensen A/S i Storkgbenhavn

Krogsgaard-Jensen A/S er en veletableret virksomhed inden
for bilbranchen med fokus pa salg og service af person- og
varebiler. Med 100 drs erfaring har vi opbygget en solid
position som en palidelig partner for vores kunder og en
respekteret aktor pa markedet. Vi er stolte autoriserede

forhandlere af bilmcerkerne Toyota, Renault, Dacia og Mazda.

Arbejdsopgaver:

Som salgschef vil du have ansvaret for ledelse og udvikling af nyt salgsteam

inden for varebiler og erhvervskgretgjer.

Dine primecere opgaver vil omfatte:

Ledelse af Salgsteamet

® Opstart af ny erhvervsafdeling og ansvarlig for rekruttering af 2 nye
erhvervssalgere til din afdeling.

* Fastlaeggelse af klare mal og opfelgning pa individuelle og teamresultater.

Salgsstrategi og Udvikling

e Udvikling af effektive salgsstrategier og -planer.
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Arbejdsgiver

Krogsgaard Jensen A/S -
Storkgbenhavn

, Storkgbenhavn /
Nordsjeelland

Telefon: 72 112 110

Besgg hjemmeside

Kontaktperson

Thomas Bendt Madsen
tbm@krogsgaard-biler.dk
27 80 47 57

Annonce ID: 19632

Ansggningsfrist: Udlgbet

Udskrevet d. 20. juli 2025  Side 1 ud af 3


tel:72112110
https://krogsgaard-biler.dk/
mailto:tbm@krogsgaard-biler.dk
tel:27804757
https://motorjobs.dk/
tel:70200155
mailto:info@motorjobs.dk

MOTORJOBS

Branchens egen jobportal

* |dentifikation af nye forretningsmuligheder og markedssegmenter.

Relationer og Netveerksopbygning
® Opbygning og vedligeholdelse af steerke relationer med kunder og
leverandgrer.

e Samarbejde med eksterne interessenter for at styrke virksomhedens
position pd markedet.

Teknisk Ekspertise
e Sikring af, at teamet har ngdvendig teknisk viden om Toyota og Renault
varebiler.

® Preesentation af produkter, opbygninger og tekniske lgsninger for kunder
og samarbejdspartnere.

Dataanalyse og Rapportering

* Analyse af salgsdata og markeds-information for at identificere tendenser
og muligheder.

Kvalifikationer:

* Flere ars erfaring inden for salg og salgsledelse.

* Indgdende kendskab til markedet for varebiler, gerne med Toyota og
Renault.

e Steerke kommunikations- og forhandlingsevner.
* Du er energisk og ogsa klar til personligt ops@gende salg.
* Analytisk teenkning og evne til at treeffe informerede beslutninger.

e Uddannelse inden for salgsledelse eller en relateret disciplin.

Ansggning:
Hvis du faler at du opfylder kvalifikationerne, sa send din ansggning til

direkter Thomas Bendt Madsen pa tbom@krogsgaard-biler.dk

Ansggningsfrist er 21. maj 2024, men vi afholder Igbende samtaler med
kvalificerede ans@gere, hvorfor vi forbeholder os retten til at ophare

sggningen inden, safremt en egnet kandidat er fundet.

Spergsmal til stillingen rettes til direktgr Thomas Bendt Madsen pa 27 80 47
57 eller pa tbm@krogsgaard-biler.dk

Vi tilbyder:
® En spaendende lederposition i en veletableret virksomhed.

® Konkurrencedygtig Ignpakke med bonusordning, pension,
sundhedsforsikring, firmabil og IT-pakke.

* Mulighed for faglig udvikling.

MOTORJOBS.dk 7020 0155 info@motorjobs.dk Udskrevet d. 20. juli 2025

Side 2 ud af 3


mailto:tbm@krogsgaard-biler.dk
tel:27804757
mailto:tbm@krogsgaard-biler.dk
https://motorjobs.dk/
tel:70200155
mailto:info@motorjobs.dk

MOTORJOBS

Branchens egen jobportal

® Krogsgaard-Jensen A/S er en arbejdsgiver, der veerdsaetter
mangfoldighed, lige muligheder og en positiv arbejdskultur.

Vi ser frem til at modtage din ansaggning.
Vi glceder os til at hore fra dig.

Om os:

Krogsgaard-Jensen A/S er etableret ( 1924 og er forhandler af Toyota, Renault,
Dacia og Mazda. Vi beskeeftiger 130 engagerede kolleger fordelt pa 7 lokationer
{ Kebenhavn N, Radovre, Herlev, Birkered, Farum og Gentofte, der har 2

lokationer.
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