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Salgsradgiver sgges til Audi
Holbaek - En del af Semler
Mobility

Vil du veere en del af vores professionelle salgsteam og seelge
biler af absolut hgjeste kvalitet?

Vi sgger lige nu en erfaren salgsradgiver fra autobranchen, der er klar pa at
betjene en lang reekke kundesegmenter og salgskanaler med afsaet i Audis

brede vifte af modeller.

Fokus pa kunden og hinanden

Hos Audi Holbaek er vi et team af engagerede medarbejdere. Vores nggleord
er trovaerdighed, loyalitet og et hgjt energiniveau. Du bliver en del af et miljg,
hvor der laegges vaegt pa performance og resultater, men hvor det samtidigt

er sjovt at ga pa arbejde.

Om jobbet

| din meget udadvendte rolle radgiver du vores kunder og selger dem nye og
brugte Audi biler. | dialogen med kunderne lytter du til deres behov og
formidler den rette finansiering og forsikring. | det daglige far du et taet

samarbejde med reservedelsafdelingen og veerkstedet.

Om dig
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Det er et krav, at du har solid erhvervserfaring som bilsaelger — gerne som
salgsradgiver eller salgskonsulent i autobranchen og kan dokumentere gode
salgsresultater. Du braender for at levere en 5-stjernet kundeservice og evner
at kommunikere med alle typer kunder pa en troveerdig, respektfuld og
imgdekommende made. Du skaber nemt tillid og opbygger naturligt

langvarige kundeforhold, fordi hgj kundetilfredshed er dit ypperste drive.

Med en stalsat serviceindstilling og blik for detaljen arbejder du effektivt og
systematisk med CRM- og kundehandteringssystemer, og har et steerkt gje for
tal og opfalgning. Dit fokus pa struktur og mal sikrer, at du nar dine

salgsresultater — uden at ga pa kompromis med service og kvalitet.

Gode udviklingsmuligheder
Hos Audi Holbaek gar vi meget for, at du far mulighed for at udvikle dig i dit

arbejde. Vi bakker dig op med relevant Audi uddannelse og de nyeste
salgssystemer og —vaerktgjer. Du kommer pa produkttraening pa nye modeller,
sa du har opdateret viden til at rddgive kunderne bedst muligt. Du far en
spaendende og udfordrende arbejdsdag og en enestaende chance for at seelge

biler af meget hgj kvalitet til en eksklusiv kundeskare.

Vi tilbyder lgn efter kvalifikationer, sundhedssikring samt andre fordelagtige

medarbejdergoder i en stor og professionel organisation.

Hvad kan du forvente af mig som leder?

Du vil fa en leder, der gar op i din trivsel og faglige udvikling og som
praktiserer frihned under ansvar. Samtidig er det vigtigt for mig at understgtte
et trygt miljg, hvor vi samarbejder, sparrer og hjaelper hinanden pa kryds og
tveers i teamet. For mig er humor en vigtig del af hverdagen, men jeg forventer

samtidig ogsa fokus pa opgaven.

Lyder det som noget for dig?

Sag gerne allerede i dag via linket "Send ansggning”. Vi behandler

ansggninger lgbende, da stillingen gnskes besat hurtigst muligt.

Har du spgrgsmal til stillingen, er du velkommen til at kontakte Salgschef
Carsten Kjersner pa telefon 2033 7880.

Vi ser frem til at hore fra dig!
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