
Salgschef til Via Biler A/S Toyota
Odense
Drømmer du om at stå i spidsen for et stærkt salgsteam og
sætte retningen i en moderne og ambitiøs bilforretning?
Hos Via Biler søger vi en resultatorienteret salgschef, der både kan skabe
salgsresultater og udvikle en kultur, hvor medarbejderne trives og yder deres
bedste - hver dag.

Din rolle som salgschef
Som salgschef hos Via Biler får du ansvaret for at drive og udvikle
salgsafdelingen hos Toyota Odense M. Du bliver en nøglefigur i vores fortsatte
vækst og succes - en leder, der formår at kombinere købmandsskab med en
passion for mennesker.

Du skaber en motiverende og resultatorienteret kultur, hvor kundetilfredshed
og kvalitet er i centrum, og du ser bilhandel som mere end en transaktion - du
forstår værdien af tillid, relationer og gode kundeoplevelser.

Hvem er du?
Du er en inspirerende leder, der balancerer strategisk overblik med hands-on
ledelse. Du trives med at sætte mål, følge op og fejre succeser - både dine
egne og teamets.

Du har et naturligt købmandsgen og motiveres af at se både mennesker og
forretning udvikle sig.

Arbejdsgiver

Via Biler A/S - Toyota
Odense M

Stærmosegårdsvej 54

5230, Odense M

Telefon: 66 15 60 01

Besøg hjemmeside

Kontaktperson

Direktør Lars Thagaard
lath@viabiler.dk

40 20 05 32

Annonce ID: 23204

Ansøgningsfrist: Udløbet
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Vi forestiller os, at du har:
Minimum 3 års erfaring med salg og ledelse - gerne fra bilbranchen
Stærkt købmandsskab og god forretningsforståelse
Evnen til at skabe resultater gennem tydelig retning og opfølgning
Fokus på motivation, trivsel og udvikling af dit team
En struktureret tilgang og evnen til at skabe overblik i en travl hverdag

Derfor skal du vælge Via Biler
Hos Via Biler bliver du en del af en af branchens mest anerkendte
bilkoncerner, hvor vi tror på langvarige relationer -  både med kunder,
leverandører og kollegaer.

Du får en hverdag med stor handlefrihed, teamånd og mulighed for at præge
både din egen og forretningens udvikling.

Vi tilbyder:
Attraktiv lønpakke med fast løn, bonus, pension og sundhedsforsikring
Firmabil og fri mobiltelefon
En dynamisk arbejdsplads, hvor trivsel og resultater går hånd i hånd
Løbende personlig og faglig udvikling
Vores værdier er din drivkraft

Hos Via Biler lever vi efter fire værdier, som også bliver dine
pejlemærker i hverdagen:

Glæde - du skaber energi og engagement omkring dig
Ordentlighed - du ser løsninger og gør dig umage i alt, du gør
Ansvarlighed - du tager ejerskab og driver forretningen fremad
Tillid - du holder, hvad du lover, og bygger stærke relationer

Klar til at tage styringen?
Hvis du kan se dig selv i rollen som salgschef hos Via Biler Toyota Odense M,
så glæder vi os til at høre fra dig!

Vi afholder samtaler løbende, så send din ansøgning allerede i dag - senest 15.
december 2025.

Har du spørgsmål?
Kontakt Direktør Lars Thagaard på 40 20 05 32 eller lath@viabiler.dk

Ansøg via linket i opslaget - vi ser frem til at møde dig!
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Om os
Hos Via Biler gør vi det nemt at være bilejer - lige fra bilkøb til service og
reparation. Du finder vores bilhuse og autoværksteder i Østjylland, Fyn og
Storkøbenhavn.
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