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Commercial Consultant til Ayvens
| Fredericia

Hos Ayvens starter fremskridt med dig.

Vores ambitioner om at forme fremtiden for baeredygtig mobilitet er drevet af

vores talent. Slut dig til os, og bliv bedre for hver beveegelse.

Er du passioneret omkring biler og gnsker at gare en forskel for vores kunder?
Arbejder du strukturet, malrettet og med en steerk holdand? Sa er du maske
den nye Commercial Consultant til vores dynamiske Sales-team i Ayvens

Danmarks Fredericia-afdeling!

Vi veekster og s@ger endnu en engageret radgiver, der primaert vil vaere
ansvarlig for at radgive vores kunder inden for personbiler. Du vil arbejde teet
sammen med vores salgsafdelings Key Account Managers for at sikre, at vores
kunder far en service og et kompetenceniveau, der overgar deres

forventninger.

Som radgiver vil du have ansvaret for at servicere et antal navngivne kunder
og radgive dem om deres bilpolitik. Du vil ogsa hjeelpe kundernes
medarbejdere med at treeffe de bedste valg, nar det kommer til biler og

ladelgsninger, samt udarbejde tilbud gennem hele beslutningsprocessen.

Dine ansvarsomrader:

® Proaktiv rddgivning af brugerne omkring valg af bil, der harmonerer med
kundens bilpolitik og brugernes gnsker.

e Udarbejdelse af leasingtilbud og -kontrakter.
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Jlay

VEens

SOCIETE GENERALE GROUP

Arbejdsgiver

Ayvens Danmark -
Fredericia

Vesterballevej 9C
7000, Fredericia
Telefon: 33 55 80 00

Besgg hjemmeside

Kontaktperson

Sales Manager Corporate
Henrik Mgrup
henrik. morup@ayvens.com

Annonce ID: 23296

Ansggningsfrist: Udlgbet
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® Oprettelse af inspirations- og "best buy"-oversigter til vores kunder samt
onboarding til online showroom.

* Dialog med diverse bilforhandlere.
® Gentegning af kontrakter til udlgb vha. Salesforce CRM-system.
* Opfelgning i Salesforce, nar nye kontrakter er tegnet.

* Teet samarbejde med Ayvens' afdeling for brugte biler.

Vores kommende kollega:

Vi forestiller os, at du har indgdende bilviden og -interesse, men
brancheerfaring er ikke et krav. Du er vant til at tale med kunder og ger altid
dit bedste for at yde den bedste service. Vores kommende kollega er desuden
en holdspiller, der motiveres af at opna faelles mal. Derudover vil du fa succes i

rollen, hvis du:

® er proaktiv, ansvarsfuld og disciplineret
* holder god struktur pa dine opgaver

* besidder en god talforstaelse og gerne kendskab til finansielle
kalkulationer samt Excel

* ernaturligt tillidsveekkende og trovaerdig
® trives med en foranderlig hverdag

® behersker engelsk i skrift og tale. Flydende dansk er obligatorisk

Er det dig, vi mangler? Grib mulighed for personlig og
professionel udvikling

Vi sgrger for, at du kommer godt fra start med bade en "Buddy” og et tilpasset
onboarding-program, der vil sgrge for at du far en god start i Ayvens
Danmark. Nar du farst er faldet til, vil du opleve et passioneret og fagligt miljg,

hvor mere end 200 engagerede kolleger venter.

| Ayvens er vores medarbejdere et af vores starste aktiver. Derfor er vi klar til
at investere i din professionelle udvikling og give dig muligheden for at opna

nye feerdigheder.

Vi tilbyder selvfolgelig ogsG medarbejderfordele og -
frynsegoder som bl.a.:

* Mulighed for medarbejdergunstig bilordning.

® Bonusordning.

® Ekstra feriefridage.

® God pensionsordning.
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® Sociale arrangementer for at fremme team spirit og det sociale
sammenhold.

®* Og meget mere...

Er du klar til at kere med?

Send os dit CV og ansggning hurtigst muligt, da vi holder samtaler lgbende.
Din ansggning skal dog senest vaere sendt d. 15/1 2026. Bemaerk: Det er kun
ansggninger gennem vores ansggningsplatform, der vil blive taget i

betragtning.

Hvis du har spgrgsmal til stillingen, er du velkommen til at kontakte Sales

Manager Corporate, Henrik Mgrup, pa mail: henrik.morup@ayvens.com.

Vi ser frem til at hore fra dig.

Hvorfor Ayvens?

Med over 3,4 millioner keretajer, der administreres pa tveers af mere end 42
lande, tilbyder vi fuld-serviceleasing, fleksible abonnementstjenester,
fladeadministration og multi-mobilitetslesninger til kunder i alle storrelser,
herunder store virksomheder, SME'er, erhvervsmcessigt og private. Ved at udnytte
vores unikke position til at lede vejen til klimaneutralitet og fortseette med at
forme den digitale transformation af industrien, er vi godt positioneret til at
imadekomme vores kunders skiftende mobilitetsbehov og give dem de lasninger,

de har brug for for at trives.

Hos Ayvens tror vi pd, at vores succes er drevet af vores engagement |
kundetilfredshed. Vores team er dedikeret til at levere innovative lasninger og
digitale tjenester, der hjcelper vores kunder med at fokusere pé deres daglige
forretning. Vi forpligter os til at levere beeredygtig mobilitet og har gjort det til
en central del af vores strategi. | alt, hvad vi ger, er vi styret af principperne om
autenticitet, nysgerrighed, engagement og samarbejde. Vi sigter mod at fremme
en organisation, der er mangfoldig i mennesker og ideer, hvor alle kan trives og

veere sig selv, uanset hvem de er.

Tag med os pd denne spcendende rejse, hvor vi fortsetter muliggerelsen af
transformationen hen imod bceredygtig mobilitet i stor skala og give vores
kunder de mobilitetslesninger, de har brug for, for at fa succes. Falg vores side

for de seneste opdateringer, nyheder og indsigt.

*ALD Automotive | LeasePlan vil rebrande til Ayvens i alle 42 lande inden 2025.
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