
Salgsrådgiver til Volkswagen
Erhvervsbiler i Højbjerg - en del
af Semler Mobility
Brænder du for opsøgende B2B-salg og stærke
kunderelationer? Så er du måske vores nye kollega!
Volkswagen Erhvervsbiler i Højbjerg søger en resultatorienteret
erhvervssælger, som brænder for at arbejde med opsøgende salg.

Om jobbet
Du har fokus på salg af Volkswagen erhvervsbiler til virksomheder, hvor du på
eget initiativ opsøger og gennemfører forhandling, salg og eftersalgsservice af
det komplette sortiment. I dialogen med kunderne har du fokus på deres
behov og ønsker, og er god til at finde de rette løsninger.

Du kommunikerer med forskellige kundetyper på alle niveauer, opbygger og
udvikler kunderelationer og sikrer en høj kundetilfredshed. Din motivation og
dit drive kommer fra viljen til at skabe resultater gennem din opsøgende
indsats, hvor du løbende opbygger og udvikler din egen kundeportefølje på
erhvervsmarkedet.

Om dig
Vi forestiller os, at du har en handelsbaggrund og erfaring med opsøgende
salg på B2B-markedet fra en lignende stilling. Du udviser godt købmandskab,
er professionel og kvalitetsbevidst i samarbejdet med kunderne. Du arbejder

Arbejdsgiver

Semler Mobility Højbjerg

Øster Parkvej 12

8270, Højbjerg

Telefon: 87 380 380

Besøg hjemmeside

Kontaktperson

Head of Sales Thomas
Rosenberg
27 26 58 64

Annonce ID: 25329

Ansøgningsfrist: 11. oktober
2026

Indrykket: 10. september
2026

MOTORJOBS.dk 70 20 01 55 info@motorjobs.dk Udskrevet d. 10. september 2026 Side 1 ud af 3

tel:87380380
https://semler.dk/
tel:27265864
https://motorjobs.dk/
tel:70200155
mailto:info@motorjobs.dk


struktureret og detaljeorienteret, har erfaring med kundehåndteringssystemer
og er god til at sætte dig ind i nye systemer.

Desuden forventer vi, at du:

Motiveres af at skabe resultater og udvikle langvarige kunderelationer
Evner at forstå kundens behov og omsætte dem til konkrete løsninger
Har et godt overblik og kan håndtere flere salgsprocesser parallelt
Arbejder proaktivt og initiativrigt i jagten på nye forretningsmuligheder
Trives i et miljø med frihed under ansvar og leverer på dine målsætninger

Om os
Volkswagen Erhvervsbiler i Højbjerg er en del af Semler Mobility og Semler
Gruppen, som har mere end 100 års erfaring med import, salg og service af
biler og mere end 3.000 medarbejdere. Vores stærke brands og specialiserede
medarbejdere giver os en solid position på markedet.

Om din leder
Head of Sales Thomas Rosenberg udtaler:

"Du får en leder, der er dedikeret og har fokus på at udvikle både forretningen,
teamet og den enkelte medarbejder. Jeg praktiserer synlig ledelse og arbejder
målrettet med udvikling, fordi jeg tror på at dygtige medarbejdere skaber stærke
resultater.”

Vi tilbyder:
Certificering via Volkswagen Erhvervsbilers salgsuddannelse
Løbende produkt- og salgstræning
Konkurrencedygtig lønpakke med bonus
Pension, sundhedssikring og attraktive medarbejderfordele

Lyder det som noget for dig?
Så vil det glæde os at høre fra dig. Ansøgninger behandles løbende, så send
gerne din ansøgning i dag.

Har du yderligere spørgsmål, er du velkommen til at kontakte Head of Sales
Thomas Rosenberg på tlf. 27 26 58 64.

Vi glæder os til at høre fra dig!

Din vej. Fælles fremtid​
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Som ny kollega i Semler Gruppen bliver du en del af et stort fællesskab på mere
end 3000 kollegaer. Vi er fordelt over hele landet, og arbejder med alt fra
landbrugets tungeste maskiner til selvkørende teknologi og delebiler.

At være en del af en stor organisation betyder, at der er talrige muligheder for at
udvikle sig både fagligt og personligt. Vi har f.eks. en hel uddannelsesafdeling,
som tilbyder efteruddannelse og certificeringer i samarbejde med vores
producenter. Sidst men ikke mindst kan vi hjælpe dig på vej med vores
udviklingsværktøj GROW, som intelligent og systematisk matcher dine
kompetencer op imod udviklingsmulighederne i Semler Gruppen.​

Alle er vi forenet af et sæt fælles værdier, der fungerer som den daglige gps for
vores måde at arbejde på.

Vi er ordentlige. Vi holder hvad vi lover, også når det kræver en omvej. Sådan er
det, når ambitionen er at have de mest tilfredse kunder og leverandører i de
brancher vi opererer i.

Vi er dedikerede. Vi står distancen og kommer i mål.

Vi er nytænkende. Fordi man ikke bliver Danmarks største bilaktør af at køre på
autopilot.

Vi har glimt i øjet. Med respekt for hinanden og godt humør bliver det rarere at
gå på arbejde.
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